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.. und zum Dritten Detlef Jentsch ist einer der erfolgreichsten und originellsten Versteigerer in
Deutschland. Die Wandteller aus Meiflen héiitte Detlef Jentsch im Regal stehen lassen kénnen.
Wanddeko mit zierlichem Dekor und vergoldetem Schnorkelrand ist von gestern.

Mal sehen, ob der Auktionator das Kochbuch von Henriette Davidis an einen Bieter bringt. 55 Euro
werden geboten — ein achtbarer Einstand fiir das Schitzchen mit dem abgegriffenen Einband.
»Knusprige Génse, Rehbraten . .““ Jentsch versteht sich auf charmantes Werben. Ein neuer Kunde
bietet 60 Euro. Mal schauen, ob noch mehr drin ist, wenn den Gésten im Giitersloher Auktionshaus
das Wasser im Mund zusammenlauft. ,, Tdubchen in feiner Sauce, Wildschwein. Wahrscheinlich war es
das Taubchen — eine Frau bietet 65 Euro. Danach ist Schluss. Zum Ersten, zum Zweiten und der
Hammer féllt dréhnend auf das Pult des Auktionators — zum Dritten. Henriette Davidis geht fiir 65
Euro an die Dame mit dem Teddypelz am Hals. Jentsch liebt Tage wie diese. Sie sind fiir ihn wie ein
Familientreffen, zu dem alle kommen, die er gern hat. Die Héndler aus ganz Deutschland. Die
Privatsammler, die von Auktion zu Auktion fahren, weil sie einen ganz bestimmten Teller fiir ihr edles
Service suchen. Und die Jager natiirlich. Die Auktionshausjéger, fiir die alles ein grof3es Spiel ist.
Mehrmals im Jahr l14dt Jentsch seine Familie nach Giitersloh ein. In den Stammsitz der Firma eines
Mannes, der als Tausendsassa in der Branche gilt. Nie um einen Spruch verlegen, immer serios
gekleidet im dunkelblauen Anzug. Berufskleidung wie die Robe des Richters oder der Blaumann des
Klempners.

Jentsch kennt fast jeden im Raum. Die beiden Endsechziger in der ersten Reihe, die ihre
Bieternummern schon lange nicht mehr zeigen miissen. Ein kaum wahrnehmbares Rascheln und
Anheben des Auktionskalenders tut es auch. Die Bieter aus allen Bundesldandern, unauffillig gekleidet
mit Wollpullis gegen die erste Winterkélte.

,,Das ist ein ganz typisches Publikum fiir mich®, sagt der 71-Jahrige und fahrt die Sitzreihen vor dem
Pult mit den Augen ab. ,,Je wohlhabender sie sind, desto einfacher kleiden sie sich. Die Leute, die
von den Riicksitzen ihrer schweren Limousinen nach Prada-Minteln angeln, kommen nicht zu ihm.
,Die geben gern mit Preisen und Marken an.* Das lésst sich schwer machen in einem Auktionshaus,
das auf Schnédppchen setzt.

Seit 32 Jahren lésst Jentsch an diesem Ort seinen Hammer Kaufentscheidungen besiegeln. Sein
Geschiftshaus ist ein bisschen wie er selbst — solide mit alten Teppichen ausgelegt und so mit Vitrinen
eingerichtet, dass sich auch Fremde schnell orientieren kdnnen. Wiirde ein Spielwarenhersteller nach
Einrichtungsideen fiir ein Auktions-Puppenhaus suchen — in Giitersloh kdnnte er sich inspirieren
lassen.

Dabei ist Jentsch eher selten in seinem Auktionshaus anzutreffen. ,,Ich bin auf die Nachlédsse
wohlhabender Menschen spezialisiert”, sagt er und hat nichts dagegen, unbescheiden zu klingen. ,,Man
vertraut mir. Das ist wichtig.” Kiirzlich hat er einen ganzen Gutshof und dessen Inventar versteigert.
Jentsch wusste schon, als ihm der Auftrag angedient wurde, dass zu diesem Versteigerungstermin die
Bieter in Scharen kommen wiirden. Das sind Sahnehdubchen, Garanten fiir Raritéten.

Auf seiner Auktion in Giitersloh versucht der 71-Jdhrige seine ,,Familie” gerade fiir Bilder zu
erwirmen und drgert sich augenzwinkernd iiber geizig-zuriickhaltende Angebote. ,,Dafiir bekommen
Sie im Geschéft nicht mal den Rahmen®, grantelt er. Anderen Bietern wiinscht er, dass die Glaser, die
sie gerade zu einem lacherlich giinstigen Preis ersteigert haben, zu Hause auf den Boden fallen. Seine
,~Familie* quittiert die Spitzen mit beifélligem Lachen. Viele von ihnen fahren nicht nur der
Schnippchen wegen nach Gitersloh.

Manchmal hat der Auktionator das Gefiihl, alles schon erlebt zu haben, und wird dann doch wieder
iiberrascht. Da sind beispielsweise die Verstecke, die argwohnische Menschen wéhlen, um ihre
Verwandten vom Erbe auszuschliefen. Hinter Bildern, unter schibigen Teppichen, in Mauerritzen, im
Hohlraum einer Kommode: ,,Ich habe schon Millionenwerte an Schmuck und Bargeld gefunden®,
erzéhlt Jentsch.



Besonders gliicklich war er, als er in einem Haushalt ein Sparbuch {iber 60 000 Euro fand. Die Kirche
hatte das Erbe zuvor ausgeschlagen, weil die Schuldenlast erdriickend schien. ,,Die Tochter, die nun
alles bekam, konnte das Geld gut gebrauchen.” Das, was sie sagte, tat dem 71-Jahrigen gut: ,,Meine
Mutter, das alte Biest, hat es mir nicht gegénnt, doch von Thnen habe ich es bekommen.*

Jentsch nimmt eine Sonderrolle in der Branche ein.

Er ist einer derwenigen, die als Rechtsbeistand zugelassen sind. ,,Das heif3it, dass ich bei Gericht
Menschen vertrete, die auf Versteigerungen betrogen worden sind.* Erst kiirzlich hat er einem ,,gro3en
Auktionshaus®, wie er sagt, das arrogant jede Schuld von sich wies, wihrend einer Versteigerung ,.den
Kuckucksmann zum Pfanden geschickt”. Das wirkte — das Geschiftshaus beglich gleich danach den
Schaden des Mandanten von Jentsch.

Wieder in Giitersloh: Das Silber ist mittlerweile vollstindig versteigert worden — Jentsch hatte es nicht
anders erwartet. Jetzt beginnt der Teil der Auktion, auf den die meisten gewartet haben. Schmuck in
grofler Auswahl. Ein Armband beispielsweise mit drei Saphiren und 20 Brillanten oder Ohrringe mit
Brillanten und tropfenférmigen Perlen. Die ,,Familie des Auktionators rutscht unruhig auf den
Stiihlen. Jeder will jagen und Beute machen.

Niemand braucht das, was er will, wirklich. Doch darum geht es gar nicht. ,,Wir haben es mit Luxus zu
tun®, stellt Jentsch niichtern fest. Natiirlich braucht den keiner. Doch schén ist er trotzdem — und
begehrenswert sowieso.



